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ANTECEDENTES

La negociacién es tal vez una de las actividades principales que realizamos en
nuestra vida profesional.... y también en muchas otras facetas de nuestra vida.
Consiste en una perspectiva que colorea todas nuestras acciones, no Unicamente
aquellas a las que llamamos especificamente "negociaciéon". La negociacidon no
consiste en una actividad excepcional o en un conjunto finito de habilidades;
consiste en un reto continuo, el cual se vera beneficiado de la practica, andlisis y
evaluacién continua.



http://www.unitar.org/pft/elearning

OBJETIVOS DEL APRENDIZAJE

Este curso permitira al alumno/a:

Aplicar la practica de la negociaciéon en sus ambitos profesionales y
personales.

Detectar y utilizar herramientas bdasicas de negociacién.

Enfrentar situaciones particulares por medio de la negociacion.
Aprender la teoria y practica del ciclo de negociacién

CONTENIDO Y ESTRUCTURA

Este curso esta formado de los siguientes médulos:
Médulo 1: Teoria de la Negociacion
Médulo 2: El Ciclo de Negociacién y Otros Consejos Practicos Relacionados

Mddulo 3: Guias y Técnicas de Negociacion

METODOLOGIA

Con el objetivo de asegurar que el curso tenga el mayor alcance posible, éste
sera impartido de forma on-line (método e-learning). Los objetivos de aprendizaje
se consiguen a través del uso de las nuevas tecnologias de informacion y
comunicacioén (TIC), que combinan el aprendizaje personal con un aprendizaje no
lineal que promueve el desarrollo de las habilidades de todos los participantes. A
su vez, con la intencién de ofrecer a los alumnos/as la mayor flexibilidad posible,
en cuanto a tiempo, espacio y planificacién, el curso sera impartido de manera
asincrénica. Haciendo uso de la mas reciente infraestructura tecnoldgica, UNITAR
combina el estudio individual y la interaccion online con el resto de los
participantes. Durante el curso, los alumnos/as tienen la oportunidad de
relacionar el material didactico con situaciones reales por medio de las
discusiones y de la interaccidn con el resto de sus compafieros.

Nuestra pedagogia, perfectamente adaptada para profesionales con jornadas a
tiempo completo, ayudara a los participantes a avanzar por distintas experiencias
en su estudio: absorcidon (mediante la lectura); accién (mediante las actividades);




interaccién (socializdndose con los compafieros/as); empatia (al descubrir la
realidad de cada uno).

PUBLICO OBJETIVO

Este curso online esta dirigido a profesionales de distintos sectores, entre los que
se incluyen el gobierno, finanzas publicas, inversién, comercio, finanzas
corporativas, gestiéon de proyectos, hacienda, circulos académicos y sociedad
civil. Los participantes menos experimentados en la negociacién aprenderan
herramientas de negociacion practicadas durante mucho tiempo y, los mas
experimentados, tienen la oportunidad de revisar conceptos y técnicas
fundamentales.

INFORMACION ADICIONAL

Una vez que se haya completado el curso en su totalidad y de forma satisfactoria,
los participantes recibirdn un certificado de parte de MAEC/UNITAR.




