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ECOWAS

A negociacao é a atividade fundamental que sustenta nossa vida profissional ... e
muitas outras partes de nossas vidas. E uma mentalidade que colore todas as
nossas acdes e nao apenas aquelas situacdes especificas que chamamos de
"negociacdes". Negociacao ndao é somente uma atividade ou um conjunto finito
de habilidades. E um desafio em curso que se beneficia da pratica continua,
analise e revisao. De tempos em tempos, precisa-se de treinamento

especializado para eleva-la a um

novo nivel. Para dizer o ébvio, negociacao é



http://www.unitar.org/pft/events

importante.

Este curso online Técnicas de Negociacao é um curso basico desenvolvido para
ajudar os profissionais de trabalho integral. Revisita conceitos importantes e
conceitos de negociacao testados pelo tempo que formam os pilares para
negociadores qualificados. As habilidades e técnicas que estdao expostas neste
curso on-line sao projetadas para ajudar os funcionarios de todos os setores,
inclusive, a sociedade civil publica e privada e académicos. Este curso faz parte
de uma série de cursos de treinamento de negociacao que UNITAR esta
desenvolvendo para uma audiéncia mundial de funcionarios e profissionais. Um
componente importante deste curso € um "maos a obra", um exercicio on-line de
Simulacao que dara aos participantes uma perspectiva internacional de
negociacao, por intermédio de intercambios e trocas com colegas sob a
orientacdao de um especialista. Por ultimo, este curso foi desenvolvido na
premissa de que ndao ha um caminho certo para negociar; somente pensamento
sistematico ajuda juntamente com o uso de um quadro analitico para definir a
estratégia para a negociacao caso a caso.

OBJETIVOS DEL EVENTO

Este curso online sobre Negociacdes Internacionais é conduzido pelo Programa
de Financas Publicas e Comércio do UNITAR.

O Programa de Financas Publicas e Comércio do UNITAR tem como objetivo a
formacao, desenvolvimento de capacidades e oportunidades de networking
principalmente para os delegacodes, funcionarios do governo e agentes de
mudanca nacional para desenvolver suas habilidades e melhorar a sua eficacia
na resolucao dos desafios profissionais e institucionais nas areas de financas
publicas, comércio e propriedade intelectual. O Programa realiza uma série de
eventos de treinamento on-line e presencial a cada ano. Também constroi
parcerias estratégicas com uma variedade de instituicdes, incluindo (mas nao




limitado a) as organizacdes regionais e internacionais para assegurar um maior
alcance e custo-efetividade no treinamento. A cada ano, mais de 2.000
participantes (principalmente das economias em desenvolvimento e em
transicao) beneficiam-se de nosso portfolio de 50 a 60 cursos online, seminarios,
workshops e comunidades de pratica. O programa valoriza as contribuicdes de
parceiros e especialistas internacionais e conta com sua crescente biblioteca de
moddulos de formacao para oferecer cursos eficazes e de alta qualidade para seus
beneficiarios.

OBJETIVOS DEL APRENDIZAJE

Ao final do curso, os participantes deverao estar aptos a:

Definir os elementos basicos e teorias de negociacdes internacionais;
Aplicar estratégias de negociacao adequadas;

Reconhecer o procedimento apropriado no processo de negociacao /
arbitragem; e

Recomendar a seus colegas / organizacdes medidas para lidar com
negociacdes complexas.

CONTENIDO Y ESTRUCTURA

Titulo dos Mdodulos

Conteudo
Objetivo de Aprendizagem

Ao final do mdédulo, serds capaz de:




Médulo 1:

Teoria da Negociacao

Teoria da Negociacao

Ajudar os participantes a entenderem o conceito de negociacdes comerciais e
diferenciarem os tipos de negociacdes comerciais incluindo as negociacodes
bilaterais e multilaterais;

Ajudar os participantes a entenderem a racionalidade econdmica para a
continuidade da liberalizacao do comércio; e

Identificar as complexidades envolvidas e a ldgica por trads da adopcao da
abordagem multilateral.

Mdodulo 2:

O Ciclo da Negociacao e Dicas Relacionadas

O Ciclo da Negociacao e Dicas Relacionadas

Ajudar os participantes a entenderem como negociacdes comerciais multilaterais
sao conduzidas sob os auspicios da OMC ;




Analisar a participacao dos paises em desenvolvimento em varias negociacdes
comerciais multilaterais; e

Identificar os problemas enfrentados mais frequentes tanto pelos paises em
desenvolvimento como pelos paises menos desenvolvidos nas negociacdes
comerciais multilaterais.

Moédulo 3:

Técnicas e Orientacdes da Negociacao

Técnicas e OrientacOes da Negociacao

Ajudar os participantes a entenderem o ciclo de vida da negociacao e as
principais etapas de um processo de negociacao;

Permitir que eles identifiquem a selecao de diferentes taticas para diferentes
negociagcées comerciais;

Fazé-los compreender o significado de planejamento cuidadoso e preparagao,
que é baseado em boa pesquisa e analise em um processo de negociacao; e

Equipa-los com o conhecimento sobre a funcao e a importancia da "formacao de
coalizao" com os paises durante as negociacdes comerciais multilaterais.




Médulo 4:

Encerramentos e Entregas

Exercicio de Simulacdao de Negociacao

Capacitar os participantes a compreenderem o significado de diferentes
conjuntos de informacdes necessarias para alcancar o sucesso das negociacoes
no processo de negociacao comerciais multilateral,

Identificar as necessidades de informacao em diferentes etapas de negociacoes
comerciais e em diferentes tipos de negociacdes comerciais; e

Discutir as diferentes formas de acumular e analisar as informacoes e os dados
coletados para participar efetivamente no processo de negociacao.

METODOLOGIA

Curso é oferecido pela Internet, moderado por especialistas internacionais, de
forma nao simultanea, e coloca énfase em discussdes online, revisao pelos
parceiros de estudo e ritmo individual de aprendizagem. Os participantes serao
0s principais responsaveis pela sua prépria aprendizagem ao longo do periodo do
curso. O curso sera assim composto:




material de leitura obrigatéria, destina-se a ensinar os conceitos e principios
basicos dos moédulos semanais ;

um questionario no final de cada médulo ;

Exercicio de Simulacao de Negociacao ;

um Quadro de Discussao estard disponivel para os participantes enviarem
perguntas ou comentarios e ficara visivel para o instrutor e para os outros
participantes. Este Forum de Discussao sera moderado pelo mentor do
Curso;

Os participantes receberao um Certificado apés a conclusao do curso, se
tiverem uma nota de aprovacao de 80% em todos os Questionarios incluindo
participacao no exercicio de Simulacdo de Negociacao

PUBLICO OBJETIVO

Este curso basico é destinado para funciondarios do governo, especialistas em
comércio, advogados do governo e negociadores que servem aos Seus governos
nas negociacdes comerciais regionais ou internacionais. O curso é benéfico para
todos os outros participantes incluindo defensores politicos, académicos,
pesquisadores e membros do publico em geral gue estejam interessados em
aprender sobre a estrutura e negociacao internacionais.

Somente cidadaos dos Estados-membros da CEDEAO sao elegiveis. Prioridade
sera concedida aos participantes que sejam membros do Comité
Interinstitucional Nacional do Comércio.

Os Estados-membros da CEDEAO sao:

Benim

B Burkina Faso
Cabo Verde
Costa do Marfim
Gambia

Gana

Guiné




Guiné-Bissau
Libéria

Mali

Niger

Nigéria
Senegal
Serra Leoa
Togo




